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Senkrechte
Verschattungen
schitzen die
Privatsphdre

ROLLLADEN / SONNENSCHUTZ

krechtmarkisen

an Fenstern und
olamarkisen fiir Blick-
chutz gesorgt werden.
' Foto:

Weinor GmbH & Co. KG

Senkrechte Sicht- und Sonnenschutzsys-
teme sind ideal, um neugierige Blicke von
Passanten oder Nachbarn abzuhalten. Be-
sonders geeignet sind zum Beispiel Seiten-
und Senkrechtmarkisen sowie ausfahrbare
Volants an Gelenkarmmarkisen.

Senkrechte Sonnenschutzsysteme bieten
nicht nur Sichtschutz, sie vermeiden auch die
Blendung durch die tief stehende Morgen-

oder Abendsonne. Technisch gibt es verschie-
dene Moglichkeiten. Welche davon sich am
besten eignen, hangt von den baulichen Ge:
gebenheiten oder bereits installierten Ver
schattungen ab. Seitenmarkisen wie Para
vento von Weinor etwa lassen sich als Ergdn-
zung zu einer Gelenkarmmarkise nachristen
und schiitzen die Seiten der Terrasse. Dit
senkrechte Tuchkassette wird hierbei an der
Hauswand verankert und im Boden befestigt.
Senkrechtmarkisen sind vielseitig einsetzbar,
zum Beispiel rundum bei Pergolamarkisen,
Glasddchern, Wintergédrten oder auch an
Fenstern.

Vertikalen Sonnenschutz in die Markise
integrieren
Als Ergdnzung oder Erweiterung an Gelenk-

| arm- oder Pergolamarkisen eignen sich auch

Uiberlange, ausfahrbare Volants. Am Ausfall-
profil der Markise angebracht, lassen sie sich
genau wie eine Senkrechtmarkise separat

| aus- und einfahren. Die Tuchlinge wird an die

Anforderungen angepasst. Volants lassen
sich ebenso wie Senkrechtmarkisen ganz

~ bequem per Handsender Uber Funk steu-

ern. Unter www.weinor.de gibt es viele wei-
tere Infos sowie Sonnen- und Sichtschutz-
ideen. W

Lakal bietet
neue Form

der Werbe-
Unterstitzung

Viele Fachbetriebe verfiigen iiber eine
Ausstellung, um dem Bauherren die pas-
senden Produkte fiir sein Bauprojekt zu
zeigen. Hierfiir stellt Lakal nun seinen
Partnerbetrieben eine Musterwand zur
Verfiigung, in der die Produkte des Unter-
nehmens in ansprechender Form prisen-
tiert werden kénnen.

,Wir Menschen nehmen die meisten Informa-
tionen iiber unser Auge auf”, schildert Sven
Mauthe, Marketingleiter von Lakal, den An-
satz fiir die neuen Musterwédnde. ,Daher ha-
ben wir uns entschieden, unseren Partnerbe-
trieben attraktive Musterwdnde fiir die Pro-
dukte von Lakal zur Verfligung zu stellen. An

™™ Fiir die Ge-
staltung von
Ausstellungen
bietet Lakal
seinen Han-
delspartnern
Musterwdnde,
in die die Pro-
dukte integriert
werden kdnnen.
Foto: Lakal

ihnen konnen sich die Bauherren im wahrs- | Produktgruppen ausgestellt werden kénnen.

ten Sinn des Wortes ein Bild von Lakal und
unseren Produkten machen.”

Lakal achtet dabei im Interesse der Partner-
betriebe nicht nur auf eine hochwertige Aus-
flihrung der Musterwand, sondern hat sie
auch so entwickelt, dass unterschiedliche

Interessierte Fachbetriebe erhalten im Hand-
lerbereich der Homepage von Lakal und beim
regionalen Vertriebsmitarbeiter weitere In-
formationen. W

www.lakal.de



