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Lakal verstarkt
Vertriebsteam

Andreas Gierl ist der neue Ansprechpart-
ner fiir Lakal-Kunden in Bayern. Neben
seinen Ldésungen rund um die Themen
Rollladen, Tore, Sonnen- und Insekten-
schutz mochte das Unternehmen weiter
auf eine intensive Betreuung seiner Kun-
den setzen.

Der gelernte Einzelhandelskaufmann und
Handelsfachwirt verfiigt iber eine langjdh-
rige Branchenerfahrung. Seine Aufgabe wird
es nun sein, neben der Betreuung der beste-
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henden Kunden von Lakal das Neugeschdft in
der Region Bayern weiter zu verstdrken. ,Der
passionierte Langstreckenldufer erganzt un-
ser Team hervorragend”, ist sich Michael
Selke, Vertriebsleiter DACH bei Lakal, sicher.
,Denn Vertrieb und Kundenbetreuung sind
ebenfalls Ausdauerdisziplinen, bei denen es
um Leistung und Vertrauen geht.”

Yannick Gross, Geschaftsfiihrer der Lakal
GmbH, betont noch einmal die Bedeutung
des deutschen Marktes fir das Unterneh-
men: ,Wir sehen hier noch groRe Potenziale
fiir uns und unsere Produkte, die wir mit ei-
ner intensiven Marktbearbeitung erschlieRen
www.lakal
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Andreas Gierl ist ab sofort zustdndig fiir das
bayrische Verkaufsgebiet von Lakal.
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