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Never
Vertriebsleiter
DACH bei
Lakal

Michael Selke. Foto: Lakal

Seit Anfang des Jahres ist Michael Selke
als neuer Vertriebsleiter fiir Deutschland,
Osterreich und die Schweiz bei Lakal ver-
antwortlich fiir das Neugeschdft und die
Bestandskundenbetreuung. Der gelernte
Heizungsbauer und studierte Betriebs-
wirt ist aufgrund seiner Ausbildungen im
Handwerk und im kaufmdnnischen Be-
reich zuhause.

Mit 20 Jahren Vertriebserfahrung - erst im
AuRendienst, spater als Vertriebsleiter - be-
reichert der 44-jihrige das Vertriebsteam
von Lakal. Seine Aufgabe wird es sein, die
Vertriebsaktivititen in der Region DACH wei-
ter zu verstirken und die Zusammenarbeit
mit den Kunden zu vertiefen.

,Wir freuen uns, mit Michael Selke einen er-
fahrenen Vertriebler fiir unser Team gewon-
nen zu haben, der sich sowohl auf Baustellen
als auch im kaufmdannischen Bereich aus-
kennt“, so Alexander Koch, Bereichsleiter
Einkauf, Vertrieb und Produktmanagement
bei Lakal. ,Unser Ziel ist es, weiterhin die
Kommunikation mit unseren Kunden zu star-
ken und eine intensivere Beratung sicherzu-
stellen. Die neue Stelle ist auch ein Zeichen
der gewachsenen Bedeutung des DACH-
Marktes fir Lakal.“
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